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Para avancar, producao local necessita ser competitiva

Fabricantes também
preveem que apos
pandemia mundo

vai registrar nova onda
de protecionismo

O presidente do Sindicato Na-
cional da Industria de Autope-
cas (Sindipecas), Dan Iochpe,
acredita que o choque cambial
pode serum incentivo num pri-
meiromomento paraa naciona-
lizagdo, mas ponderaque, “para
ter um movimento efetivo serd
necessdrioquehaja competitivi-
dade ao longo do tempo, o que
envolve otrabalho arduode re-
dugdo do custo sistémico local,
o chamado custo Brasil.”

Besaliel Botelho, presidente
da Bosch,avaliaqueadiscussido
tambémvaienvolver quaiscom-
ponentes valem a pena serem
mantidos em producdo. “Vai ha-
ver oferta mundial forte com a
queda geral das vendas e isso
Valaumentar a pressao por cus-
tos eomecanismo de competiti-
vidade sera outro.” Ele acredita
que, passada a pandemia “sees-
pera mais protecionismo do
que havia at¢ agora.”

Para Botelho, a disparada do
délar torna a produgdo local
atraente, mas,comacrisearual,
quedevefazercomqueaprodu-
¢do deveiculos demore de dois
atrésanosparavoltaraos niveis
de 2019, “édificil pensar em no-
VOs investimentos porque as

empresas estdo sem caixa”.

A nacionalizaco esbarra em
problemas antigos como falta
decrédito, jurosaltos, carga tri-
butéria elevada e burocracia.
“O Brasil tem condi¢des de ser
uma poténcia industrial, mas
falta estratégia”, diz José Vello-
so, presidente da Associa¢do
Brasileira da Industria de Ma-
quinas (Abimaq). Ele cita que
alguns produtos ligadosao agro-
negocio e a mineragdo pode-
riam ser feitos localmente, co-
mo fertilizantes. “Temos tudo
no Brasil. Por que importa-
mos?” A resposta € que o custo
deimportar ¢menordoque pro-
duzir aqui. “O resultado ¢ que
hoje ndo fabricamos mais
maquinas para esse setor.”

o Oferta mundial

“Vai haver oferta mundial
forte com a queda das
vendas e isso vai aumentar
a pressiio por custos o que
deve mudar o mecanismo
de competitividade.”
Besaliel Botelho

PRESIDENTE DA BOSCH

Mals espessante. Também no
combate a covid-19 a Basf ini-
ciounasemana passadaaprodu-
¢do,em SdoPaulo, deum espes-
sante para o dlcool gel. Chama-
do de Luviset®360, o produto
eraimportado da matriz alema.

ABasfbrasileirausavao Luvi-
set em matéria-prima forneci-

da a fabricantes de produrtos de
cuidados pessoais, como gel de
cabelo. “Com a escassez de al-
cool em gel em decorréncia da
falta de espessantes juntamos
forgas, envolvemos pessoas de
diferentes responsabilidades,
areas e paises daempresae con-
seguimos em tempo recorde
transferiratecnologiade produ-
cdodeumespessantedaAlema-
nha para o Brasil”, informa Ta-
tiana Kalman, vice-presidente
da Basf paraa América do Sul.
Segundoela,serdo produzidas
“centenas de toneladas” de es-
pessante na planta de Guaratin-
guetd (SP). Se houver demanda
pos-coronavirus, a empresa diz
que manterd a produgdo local.
Jaa Braile, de Sdo José do Rio

Preto (SP) desenvolveuumapa-
relho oxigenador que funciona
como um pulmio artificial. O
equipamento fica ligado ao pa-
ciente em situagdo de gravida-
de, quando o respirador nio
atendesuas necessidades, ¢ oxi-
gena o sangue para o pulmio. A
empresa fard 100 unidades até

s oxigenadores existentes
forado Brasil s6 podem serusa-
dos porseisaoitohoras, pratica-
menteduranteuma cirurgia car-
diaca.O nacional poderdserusa-
do por 30 dias, afirma Patricia
Braile,presidenteda empresaes-
pecializada em equipamentos

ara cirurgia cardiovascular. A

raileinvestiuR$2,3 milh&es pa-
ra desenvolver o oxigenador, e
metadefoibancada pela Empre-
saBrasileirade Pesquisae Inova-
¢do Industrial (Embrapii )/ Insti-
tuto Eldorado./ cs. e R.P.




